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Kluczowe informacje
Q1 2026 potwierdza kontynuację poprawy wyników po bardzo mocnym 2025 roku

.

36,6

mln zł przychodów ze sprzedaży

+37%

wzrost sprzedaży r/r

3,3

mln zł zysku netto

+154%

wzrost zysku netto r/r

Udział eksportu w przychodach wzrósł do 32,3% dzięki rozpoczęciu realizacji projektu egipskiego.

Portfel zakontraktowanych zamówień: 133,9 mln zł, 32 umowy.

Bilans pozostaje bezpieczny: 129,0 mln zł kapitału własnego, 11,2 mln zł gotówki.

Rekomendacja dywidendy 0,50 zł/akcja za rok 2025, finalna decyzja akcjonariuszy podczas WZ.



Wyniki finansowe Q1 2026
Wzrost sprzedaży oraz istotnie wyższy wynik operacyjny i netto r/r

Przychody 26,6 mln

36,6 mln

EBIT 1,7 mln

3,6 mln

Zysk netto 1,3 mln

3,3 mln

Q1 2025 Q1 2026

Dynamika r/r

+37%
przychody

+114%
EBIT

+154%
zysk netto

Wynik netto wzrósł szybciej niż sprzedaż, 
co odzwierciedla efekt skali, poprawę wyniku 
operacyjnego oraz niższe koszty finansowe.



Rentowność i wynik na akcję
Poprawa rentowności operacyjnej i netto przy kontroli kosztów finansowych

Marże

EBIT 6,3%

9,8%

Netto 4,9%

9%

Q1 2025 Q1 2026

0,35

zysk na akcję Q1 2026

0,14

zysk na akcję Q1 2025

Koszty finansowe spadły z 0,3 mln zł do poziomu 
marginalnego, wspierając poprawę wyniku netto.

Q1 2026 potwierdza utrzymanie dodatnich wyników
na wszystkich głównych poziomach rachunku wyników.



Bilans i płynność
Finansowanie kapitału obrotowego przy rosnącej skali projektów

11,2

mln zł środków pieniężnych

129,0

mln zł kapitału własnego

68%

udział kapitału własnego w aktywach

0,2

mln zł kredytów / pożyczek

Wzrost kapitału obrotowego 
przy wzroście przychodów  

Zapasy: 71,3 mln zł wobec 66,3 mln zł na koniec 2025 r.

Aktywa z tytułu umów z klientami: 17,6 mln zł wobec 8,8 mln zł.

Należności: 31,8 mln zł wobec 23,4 mln zł.

Wniosek

Ujemny cash flow operacyjny w Q1 2026 jest efektem 
zaangażowania środków w realizację rosnącego 
portfela kontraktów (kapitał obrotowy) przy 
jednoczesnej realizacji rosnącej rentowności sprzedaży.



Portfel zamówień i pipeline
Widoczność przychodów oparta na kontraktach krajowych i projekcie egipskim

133,9 mln zł
zakontraktowane zamówienia / 32 umowy

117,9 mln zł
potencjalny portfel klientów

44,1 mln zł
projekty klientów z pozwoleniem na budowę i oczekiwaniem na 
finansowanie UE

Backlog zakontraktowany 133,9 mln zł

Portfel potencjalny 117,9 mln zł

Zaawansowany etap 44,1 mln zł

Wartość zakontraktowanych zamówień obejmuje aktualnie realizowany kontrakt dla 
The Egyptian Holding Company for Silos and Storage.



Struktura sprzedaży geograficznej
Eksport rośnie dzięki rozpoczęciu realizacji projektu egipskiego

Q1 2025 85,1% kraj 14,9%
eksport

Q1 2026 67,7% kraj 32,3% 
eksport

11,0 mln zł
przychody z Egiptu w Q1 2026

93%
udział Egiptu w eksporcie Q1 2026

Dominującym rynkiem pozostaje Polska, ale Q1 2026 pokazuje realny wzrost 
eksportu w oparciu o projekt EHCSS.



Projekt Toshka – realizacja
Kontrakt egipski staje się materialnym elementem sprzedaży eksportowej

24,7 mln USD
wynagrodzenie przypadające na FEERUM

EHCSS / Toshka, gubernia Aswan

300 tys. ton planowanej pojemności obiektów

kontrakt w fazie realizacji

realizacja zgodnie z przyjętym harmonogramem

Projekt stanowi główny motor wzrostu sprzedaży eksportowej 
w Q1 2026.



Otoczenie rynkowe
Popyt wspierany przez inwestycje w sektorze rolno-spożywczym oraz bezpieczeństwo żywnościowe

KPO i programy UE
Wspierają inwestycje w infrastrukturę magazynowania i 
przetwórstwa produktów rolnych.

Bezpieczeństwo żywnościowe
Długoterminowy trend wspierający popyt na magazynowanie, 
suszenie i transport zbóż.

Eksport i odbudowa rynków
Egipt pozostaje najważniejszym kierunkiem ekspansji, przy 
monitorowaniu możliwości odbudowy współpracy na Ukrainie.

Kraj pozostaje fundamentem działalności, eksport buduje potencjał 
wzrostu.



Cele 2026
Kontynuacja rentownego wzrostu przy zachowaniu dyscypliny bilansowej

RENTOWNY
WZROST

Rozwój przy dodatnich 
marżach i kontroli kosztów.

EGIPT
I EKSPORT

Kontynuacja projektów 
egipskich i selektywna 
ekspansja.

BEZPIECZNY
BILANS

Rozwój bez istotnego wzrostu 
zadłużenia.

WARTOŚĆ DLA
AKCJONARIUSZY

Długoterminowa budowa 
wartości Grupy Feerum.

Priorytet strategiczny: stabilny rozwój, kontrola ryzyka i utrzymanie zdolności do realizacji dużych kontraktów.



Możliwa dywidenda za rok 2025
Rekomendacja podziału zysku za 2025 r. przy zachowaniu bazy kapitałowej na rozwój

0,50 zł
rekomendowana dywidenda na akcję

Rekomendacja Zarządu dotyczy zysku za rok 2025.

Rada Nadzorcza pozytywnie oceniła wniosek.

Ostateczną decyzję podejmie Walne Zgromadzenie (25.06.2026).

Rekomendacja Zarządu

• powrót do rentowności
• bezpieczna sytuacja finansowa
• podkreślenie stabilizacji finansowej i 
możliwości pogodzenia finansowania wzrostu z 
wypłatą zysku do akcjonariuszy

FEERUM nie posiada formalnej polityki dywidendowej. 
Wnioski dotyczące podziału zysku będą podejmowane z 
uwzględnieniem wyników, potrzeb inwestycyjnych i sytuacji 
finansowej.



FEERUM po Q1 2026

Wyniki Q1 potwierdzają utrzymanie rentownego wzrostu.

Rośnie eksport, Egipt stał się realnym źródłem przychodów.

Portfel zamówień zapewnia widoczność przychodów 
na kolejne okresy.

Bilans pozostaje bezpieczny, brak istotnego zadłużenia odsetkowego, 
duża przestrzeń do wzrostu biznesu.

FEERUM stawia na bezpieczny, zrównoważony i rentowny wzrost biznesu,
odmawia realizacji ryzykownych projektów.



GRUPA FEERUM

Dziękujemy za uwagę

Sesja Q&A
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